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1. Перечень планируемых результатов обучения по дисциплине 
(модулю), соотнесенных с планируемыми результатами освоения 

программы 

 

1.1. Дисциплина Б1.В.13 Коммерческое право обеспечивает овладение 
следующими компетенциями: 
 

Код 

компетенции 

Наименование 

компетенции 

Код компонента 

Компетенции 

Наименование компонента  
компетенции 

УК ОС -4 Способность 
осуществлять 
деловую 
коммуникацию в 
устной и письменной 
формах на 
государственном и 
иностранном(ых) 
языках 

 

УК ОС -4.1 Способен осуществлять 
коммуникацию в устной и 
письменной формах на 
государственном языке в 
различных сферах 
профессиональной 
деятельности юриста: 
 осуществление 

коммуникации на 
государственном языке с 
соблюдением норм 
профессиональной речи 
юриста; 
 проведение публичного 

выступления в 
соответствии с основными 
правилами юридической 
риторики; 
 осуществление 

переписки по проблемам 
профессиональной 

деятельности на 
государственном языке с 
соблюдением норм 
делового этикета; 
 составление документов 

с соблюдением правил 
деловой переписки и 
правил государственного 
языка. 

ПКр ОС-4 Способность 
осуществлять выбор 

стратегии по 
юридическому 

разрешению частно-

правового конфликта  

ПКр ОС-4.1 Способен осуществлять:  
- логическое и 
аргументированное 
построение устной и 
письменной 
воздействующей 
публичной речи и речевого 
поведения в судебных 
прениях, 
- аргументировать и 
разрешать в теории и на 
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практике традиционные и 
нестандартные конкретные 
задачи, и ситуации 
общения, 
- аргументировать 
принятые решения, в том 
числе с учетом возможных 
последствий, предвидения 
последствия принятых 
решений, 
- применять методику 
проведения деловой 
беседы, юридического 
консультирования, 
- применять риторические 
приемы воздействия на 
аудиторию, речевые 
убеждения, 
- выявлять логические 
ошибки и уловки в 
дискутивно-полемической 
речи. 

  

 

 

 
ОТФ/ТФ 

(при наличии 
профстандарта)/ трудовые 

или профессиональные 
действия  

Код компонента 
компетенции 

Результаты обучения 

Федеральный закон «О 
полиции» от 07.02.2011 3-ФЗ 

- к выявлению следующих 
трудовых/профессиональных 
действий: 
- осуществлять 
коммуникацию с гражданами, 
организациями, органами 
власти 

УК ОС -4.1 

 

на уровне знаний: знать правила 
осуществления коммуникаций, правила 
юридической риторики 

на уровне умений: осуществлять 
коммуникацию, публичное 
выступление, деловую переписку  
на уровне навыков: формирование 
правосознания на основе принципов 
этики юриста, в том числе 
антикоррупционных стандартов 
поведения 

 ПКр ОС-4.1 
на уровне знаний: способы разрешения 
правового конфликта 

  

на уровне умений: видеть юридические 
факты и противоречия между сторонами 
в споре 

  

на уровне навыков: умение выбрать 
стратегию по разрешению правового 
конфликта 
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2. Объем и место дисциплины в структуре ОП ВО 

 

Общая трудоемкость дисциплины составляет – 2 З.Е., 72 

академических часов (54 астрономических часа).  

Количество астрономических и соответствующих им академических 
часов, выделенных на контактную работу обучающихся с преподавателем 
(по видам учебных занятий), на очной форме обучения составляет 32 

академических часов (24 астрономических часа), из них лекции – 16 

академических часов (12 астрономических часов), практические занятия – 16 

академических часов (12 астрономических часа), самостоятельная работа – 

40 академических часа (30 астрономических часов). 

На очно-заочной форме обучения контактная работа обучающихся 
с преподавателем (по видам учебных занятий) составляет 28 академических 
часов (21 астрономический час), из них лекции – 14 академических часов 
(10,5 астрономических часов), практические занятия – 14 академических 
часов (10,5 астрономических часов), самостоятельная работа – 44 

академических часов (33 астрономических часа). 

На заочной форме обучения контактная работа обучающихся 
с преподавателем (по видам учебных занятий) составляет 10 академических 
часов (7,5 астрономических часа), из них лекции – 4 академических часа 

(3 астрономических часа), практические занятия – 6 академических часов 
(4,5 астрономических часа), самостоятельная работа – 62 академических 
часов (46,5 астрономических часа). 

 

Место дисциплины в структуре ОП ВО 

Дисциплина Б1.В.13 «Коммерческое право» относится к вариативной 
части и в соответствии с учебным планом осваивается в 5 семестре на 3 курсе 
на очной, в 6 семестре на очно-заочной форме обучения и на 3-4 курсах на 
заочной форме обучения.  

Для освоения дисциплины «Коммерческое право» обучающиеся 
используют знания, умения, навыки, способы деятельности и установки, 
сформированные в ходе изучения дисциплин: «Конституционное право», 
«Административное право», «Гражданское право», «Корпоративное 
право». 

Форма промежуточной аттестации в соответствии с учебным планом – 

зачет. 
 

3. Содержание и структура дисциплины 

 

Очная форма обучения 

 

№ п/п Наименование 
тем и/или 
разделов 

Объем дисциплины (модуля), час. Форма 

текущего  
контроля 

Всего  Контактная работа 
обучающихся с 

СР 
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преподавателем 

по видам учебных занятий 

успеваемост
и*, 

промежуточ
ной 

аттестации*
* 

Л/ 
ДОТ 

ЛР/ 
ДОТ 

ПЗ/ 
ДОТ 

КС
Р 

Тема 1 Понятие, предмет, 
метод и источники 
коммерческого 
права 

8 2  2  4 

О 

Тема 2 Субъекты 
коммерческого 
права. 

8 2  2  4 

О 

Тема 3 Объекты 
коммерческого 
права. 

8 2  2  4 

О 

Тема 4 Правовые основы 
товарного рынка в 
Российской 
Федерации. 
Биржевая 
деятельность. 

8 2  2  4 

        О 

Тема 5 Коммерческие 
договоры. 

8 

 

2  2  4 О, КЗ 

Тема 6 Правовое 
обеспечение 
качества товаров в 
коммерческом 
обороте. 

6 2    4 

О 

Тема 7 Правовое 
регулирование 
защиты 
конкуренции на 
товарных рынках. 

6   2  4 

О 

Тема 8 Правовое 
регулирование 
внешнеторговых 
отношений. 

6 2    4 

О 

Тема 9 Ответственность в 
сфере торгового 
оборота. 

8 2  2  4 

О, КЗ 

Тема 
10 

Защита сторон 
коммерческих 
отношений. 

6   2  4 

О 

Промежуточная аттестация      Зачет  
Всего: 72 16  16  40  

Примечание: 
*– формы текущего контроля успеваемости: кейс-задание (КЗ), тесты (Т), 

опрос (О). 
 

Очно-заочная форма обучения 
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№ п/п Наименование 
тем и/или 
разделов 

Объем дисциплины (модуля), час. Форма 

текущего  
контроля 

успеваемост
и*, 

промежуточ
ной 

аттестации*
* 

Всего  Контактная работа 
обучающихся с 
преподавателем 

по видам учебных занятий 

СР 

Л/ 
ДОТ 

ЛР/ 
ДОТ 

ПЗ/ 
ДОТ 

КС
Р 

Тема 1 Понятие, предмет, 
метод и источники 
коммерческого 
права 

8 2  2  4 

О 

Тема 2 Субъекты 
коммерческого 
права. 

8 2  2  4 

О 

Тема 3 Объекты 
коммерческого 
права. 

8 2  2  4 

О 

Тема 4 Правовые основы 
товарного рынка в 
Российской 
Федерации. 
Биржевая 
деятельность. 

8 2  2  4 

О 

Тема 5 Коммерческие 
договоры. 

8 2  2  4 О, КЗ 

Тема 6 Правовое 
обеспечение 
качества товаров в 
коммерческом 
обороте. 

4     4 

СК 

Тема 7 Правовое 
регулирование 
защиты 
конкуренции на 
товарных рынках. 

6   2  4 

О 

Тема 8 Правовое 
регулирование 
внешнеторговых 
отношений. 

6 2    4 

СК 

Тема 9 Ответственность в 
сфере торгового 
оборота. 

8 2  2  4 

О, КЗ 

Тема 
10 

Защита сторон 
коммерческих 
отношений. 

8     8 

СК 

Промежуточная аттестация      Зачет  
Всего: 72 14  14   44  
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Примечание: 
*– формы текущего контроля успеваемости: кейс-задание (КЗ), тесты (Т), 

опрос (О), самоконтроль (СК) 
 

Заочная форма обучения 

 

№ п/п Наименование 
тем и/или 
разделов 

Объем дисциплины (модуля), час. Форма 

текущего  
контроля 

успеваемост
и*, 

промежуточ
ной 

аттестации*
* 

Всего  Контактная работа 
обучающихся с 
преподавателем 

по видам учебных занятий 

СР 

Л/ 
ДОТ 

ЛР/ 
ДОТ 

ПЗ/ 
ДОТ 

КС
Р 

Тема 1 Понятие, предмет, 
метод и источники 
коммерческого 
права 

7 1    6 

СК 

Тема 2 Субъекты 
коммерческого 
права. 

9 1  2  6 

О 

Тема 3 Объекты 
коммерческого 
права. 

8 2    6 

СК 

Тема 4 Правовые основы 
товарного рынка в 
Российской 
Федерации. 
Биржевая 
деятельность. 

8   2  6 

О 

Тема 5 Коммерческие 
договоры. 

8   2  6 О, КЗ 

Тема 6 Правовое 
обеспечение 
качества товаров в 
коммерческом 
обороте. 

6     6 

СК 

Тема 7 Правовое 
регулирование 
защиты 
конкуренции на 
товарных рынках. 

6     6 

СК 

Тема 8 Правовое 
регулирование 
внешнеторговых 
отношений. 

6     6 

СК 

Тема 9 Ответственность в 
сфере торгового 
оборота. 

6     6 

СК 

Тема Защита сторон 8     8 СК 
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10 коммерческих 
отношений. 

Промежуточная аттестация      Зачет  
Всего: 72 4  6   62  

 

Примечание: 
*– формы текущего контроля успеваемости: кейс-задание (КЗ), тесты (Т), 

опрос (О), самоконтроль (СК) 
 

Содержание дисциплины  
 

Тема 1. Понятие, предмет, метод и источники коммерческого 
права. 

Понятие и признаки коммерческой деятельности. Понятие и предмет 
коммерческого права. Роль коммерческой деятельности в обеспечении 
жизненных интересов общества, нормального функционирования 
хозяйственного механизма. 

Метод и принципы коммерческого права, их соотношение с методом и 
принципами гражданского права. Задачи и содержание науки коммерческого 
права. 

Источники коммерческого права. Система актов, в которых содержатся 
нормы по регулированию коммерческих отношений. Компетенция субъектов 
Российской Федерации в регулировании торговой деятельности. 
Конституционные ограничения предпринимательства. 

Роль Гражданского кодекса РФ, других нормативно-правовых актов в 
регулировании торговых отношений. Значение в регулировании 
коммерческой деятельности ведомственных и локальных нормативных актов.  

 

Тема 2. Субъекты коммерческого права. 
Понятие субъекта коммерческой деятельности. Индивидуальный 

предприниматель как субъект коммерческой деятельности. Юридическое 
лицо как субъект коммерческой деятельности.  

Участие РФ, субъектов РФ, муниципальных образований в торговых 
правоотношениях. Классификация субъектов коммерческой деятельности.  

Граждане, зарегистрированные индивидуальными предпринимателями, 
и коммерческие организации, изготавливающие продукцию и реализующие 
ее самостоятельно. Виды торговой деятельности, которые не могут 
осуществлять индивидуальные предприниматели.  

Представители и торговые посредники. Потребители: 
производственные потребители, некоммерческие организации, граждане. 
Субъекты, осуществляющие регулирование торговой деятельности и 
контроль за ней. 

Виды представительства в коммерческой деятельности. 
Представительство, осуществляемое служащим коммерческой организации. 
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Коммерческое представительство, осуществляемое самостоятельными 
агентами. 

Виды коммерческих посредников: дистрибьюторы, брокеры, дилеры, 
оптовые торговцы, розничные торговцы. 

Особенности индивидуальных предпринимателей как субъектов 
коммерческой деятельности. Общая и специальная правоспособность 
индивидуальных предпринимателей. 

Особенности правоспособности коммерческих организаций. Общая и 
специальная правоспособность. Выбор организационно-правовой формы для 
ведения коммерческой деятельности.  

Некоммерческие организации как субъекты коммерческого права. 
Основания выбора вида организации для осуществления коммерческой 

деятельности. 
 

Тема 3. Объекты коммерческого права. 
Товар как объект коммерческого права. Понятие товара. Соотношение 

понятия товар и продукция. Классификация продукции. 
Товарораспорядительные документы как объект коммерческого права 

(коносамент на морскую перевозку, двойное складское свидетельство, 
простое складское свидетельство, складская квитанция).  

Правовой режим денежных средств и валютных ценностей. Ценные 
бумаги и их рынок. Служебная и коммерческая тайна. Средства 
индивидуализации товаров, услуг и работ. Правовой режим капиталов, 
фондов и резервов.  Имущественные комплексы. 

Общие правила учета имущества. Основные и оборотные средства 
предприятия. Производственные и непроизводственные фонды. Понятие, 
виды и порядок использования нематериальных активов. Регистрация прав 
хозяйствующих субъектов на отдельные виды имущества. 

Государственная регистрация новых пищевых продуктов, материалов и 
изделий. Способы обособления товаров (товарный знак, коллективный 
товарный знак, наименование места происхождения товаров). 

 

Тема 4. Правовые основы товарного рынка в Российской 
Федерации. Биржевая деятельность. 

Правовое понятие, признаки и виды рынка. Субъектный состав рынка. 
Меры государственной поддержки малого бизнеса. Защита конкуренции. 
Государственное регулирование рынка ценных бумаг, его понятие и 
сущность. Рынок как система правил обращения товаров, капиталов, 
ресурсов и иных объектов на определенной территории. Принципы 
определения территории: положение потребителя и его затраты на 
приобретение продукции. Субъектный состав товарного рынка. 
Инфраструктурные организации товарного рынка. 
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Малые предприятия и меры их государственной поддержки. 
Упрощенная система учета, отчетности и налогообложения малого 
предпринимательства.  

Понятие, сущность и цели создания особых экономических зон. Типы 
особых экономических зон. Правовое положение резидентов особой 
экономической зоны.  

Правовое регулирование биржевой деятельности. Правовое положение 
бирж их виды и функции Биржевые торги. Маркет-мейкеры.  

 

Тема 5. Коммерческие договоры. 
Договоры, применяемые в коммерческой деятельности. Развитие 

системы договоров коммерческого права. Договоры, применяемые 
исключительно или преимущественно в торговом обороте. Договоры 
поставки товаров для государственных и муниципальных нужд. Заключение 
коммерческих договоров. Заключение договоров в сети Интернет 
(электронная торговля). Изменение и расторжение коммерческих договоров. 

Классификация коммерческих договоров. Организационные договоры. 
Смарт-контракты. 

 

Тема 6. Правовое обеспечение качества товаров в коммерческом 
обороте. 

Нормативные правовые акты, регулирующие порядок приемки товаров 
по количеству и качеству. Определение в договорах порядка и особенности 
приемки отдельных видов товаров. Порядок составления актов о недостаче и 
ненадлежащем качестве товаров. Другие документы, составляемые 
покупателем в подтверждение результатов приемки. Документальное 
оформление результатов сдачи-приемки при передаче товаров продавцом 
покупателю. 

Экспертиза качества товаров. Учреждения, управомоченные на 
проведение экспертизы. Обжалование результатов экспертизы. Порядок 
назначения и проведение повторной экспертизы. 

Особенности приемки импортных товаров и оформление актов об их 
недостаче или ненадлежащем качестве. 

 

Тема 7. Правовое регулирование защиты конкуренции на 
товарных рынках. 

Определение конкуренции. Доминирующее положение субъекта. 
Основные типы монополий. Перечень сфер деятельности, в которых 
вводится режим естественной монополии. 

Виды монополистической деятельности хозяйствующих субъектов. 
Понятие недобросовестной конкуренции. Признаки недобросовестной 
конкуренции.  

Проведение государственной политики по содействию развития 
товарных рынков и конкуренции, осуществление антимонопольным органом 
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государственного контроля за соблюдением антимонопольного 
законодательства, а также предупреждение и пресечение монополистической 
деятельности, недобросовестной конкуренции и иных ограничивающих 
конкуренцию действий. Функции и полномочия антимонопольного органа. 

 

Тема 8. Правовое регулирование внешнеторговых отношений. 

Понятие внешнеторговой деятельности. Законодательство РФ о 
внешнеторговой деятельности. Источники правового регулирования 
внешнеторговой деятельности: международные договоры и соглашения, 
национальное законодательство, судебная и арбитражная практика, обычаи. 

Прямой и коллизионный методы регулирования внешнеторговой 
деятельности. Определение права, подлежащего применению к гражданско-

правовым отношениям с участием иностранных лиц или гражданско-

правовым отношениям, осложненным иным иностранным элементом. 
Коллизионные нормы, их понятие и виды. Понятие и значение 

унификации правового регулирования внешнеторговой деятельности. 
Правовые акты о внешней торговле. Содержание внешнеторговых 

контрактов. Ответственность за нарушение обязательств. 
Понятие международного коммерческого контракта. Источники 

регулирования международных коммерческих контрактов. Законодательство 
РФ о внешнеэкономической деятельности. Международная унификация 
норм, регулирующих международный торговый оборот. 

Стороны международного коммерческого контракта. 
Формы международного коммерческого контракта. Последствия 

несоблюдения форм внешнеэкономической сделки. 
Виды международных коммерческих контрактов. Договор 

международной купли-продажи товаров. Внешнеторговые товарообменные 
(«бартерные») сделки. Договоры перевозки грузов и пассажиров 
(международным морским, воздушным и автомобильным транспортом). 
Договоры международного лизинга, факторинга и франчайзинга. 
Инвестиционные соглашения. 

Конвенция ООН «О договорах международной купли-продажи (Вена, 
1980 год)». Конвенция «О праве, применимом к договорным обязательствам 
(Рим, 1980 год)». Базисные условия поставки. Порядок расчетов и 
ответственность по внешнеторговым договорам. Форс-мажорные оговорки, 
оговорки о затруднениях. Принципы международных коммерческих 
договоров («Принципы УНИДРУА»). 

 

Тема 9. Ответственность в сфере торгового оборота. 
Понятие, сущность и функции юридической ответственности за 

правонарушения в сфере предпринимательской деятельности. Виды 
юридической ответственности. Понятие и состав правонарушения в сфере 
предпринимательской деятельности: классификация правонарушений и их 
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причины. Уголовная, административная и гражданско-правовая 
ответственность. Причины возникновения хозяйственных споров. 

Нарушение условий договоров как одна из наиболее распространенных 
причин. Меры борьбы с этими нарушениями. 

Виды хозяйственных споров. Органы, разрешающие хозяйственные 
споры. Преддоговорное урегулирование разногласий сторон. Претензионный 
порядок. Безакцептные взыскания, их роль и место в системе разрешения 
конфликтов. Разрешение хозяйственных споров арбитражным судом, 
другими органами. Решение и определения арбитражного суда и других 
органов. Исполнение решений, их пересмотр. 

 

Тема 10. Защита сторон коммерческих отношений. 

Понятие, формы и способы защиты прав предпринимателей. 
Классификация способов защиты прав предпринимателей. 

Судебные формы защиты прав предпринимателей. Защита прав 
предпринимателей арбитражным судом. Защита прав и интересов 
предпринимателей судом общей юрисдикции. Некоторые особенности 
рассмотрения споров, вытекающих из предпринимательской деятельности. 

Внесудебные формы защиты прав предпринимателей. Нотариальная 
защита. Защита прав и интересов предпринимателей в третейских судах. 
Досудебный (претензионный) порядок урегулирования споров. Медиация. 

 

 

4. Материалы текущего контроля успеваемости обучающихся и 
оценочные материалы промежуточной аттестации по дисциплине 

 

В ходе реализации дисциплины Б1.В.13 Коммерческое право 
используются следующие методы текущего контроля успеваемости 
обучающихся: 

 

Тема и/или раздел Методы текущего контроля успеваемости 

Тема 1. Понятие, предмет, метод и 
источники коммерческого права. 

Опрос 

Тема 2. Субъекты коммерческого 
права. 

Опрос 

Тема 3. Объекты коммерческого 
права. 

Опрос 

Тема 4. Правовые основы 
товарного рынка в Российской 
Федерации. Биржевая 
деятельность. 

Опрос 

Тема 5. Коммерческие договоры. кейс-задание, опрос 

Тема 6. Правовое обеспечение 
качества товаров в коммерческом 
обороте. 

Опрос 

Тема 7. Правовое регулирование опрос 
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защиты конкуренции на товарных 
рынках. 
Тема 8. Правовое регулирование 
внешнеторговых отношений. Опрос 

Тема 9. Ответственность в сфере 

торгового оборота. кейс-задание, опрос 

Тема 10. Защита сторон 
коммерческих отношений. 

Опрос 

 

Экзамен (зачет) проводится с применением следующих методов 
(средств): 

Зачет проводится с помощью метода устного ответа и собеседования 
по вопросам к зачету, изложенным в билете, и метода устного решения 
ситуационных задач, с последующим собеседованием по результатам 
решения.  

 

Материалы текущего контроля успеваемости обучающихся 

 

 

Примерные оценочные материалы по теме 1 «Понятие, предмет, 
метод и источники коммерческого права». 

 

Вопросы для устного опроса (самоконтроля): 
1. Понятие и признаки коммерческой деятельности.  
2. Понятие и предмет коммерческого права.  
3. Метод и принципы коммерческого права, их соотношение с методом 

и принципами гражданского права.  
4. Задачи и содержание науки коммерческого права. 
5. Источники коммерческого права. Конституционные ограничения 

предпринимательства. 
6. Роль Гражданского кодекса РФ, других нормативно-правовых актов 

в регулировании торговых отношений. Значение в регулировании 
коммерческой деятельности ведомственных и локальных нормативных актов.  

 

Примерные оценочные материалы по теме 2 «Субъекты 
коммерческого права». 

 

Вопросы для устного опроса: 
1. Понятие и классификация субъекта коммерческой деятельности. 
2. Участие РФ, субъектов РФ, муниципальных образований в торговых 

правоотношениях.  
3. Граждане, зарегистрированные индивидуальными 

предпринимателями, и коммерческие организации, изготавливающие 
продукцию и реализующие ее самостоятельно. Виды торговой деятельности, 
которые не могут осуществлять индивидуальные предприниматели.  

4. Представители и торговые посредники.  
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5. Потребители: производственные потребители, некоммерческие 
организации, граждане.  

6. Субъекты, осуществляющие регулирование торговой деятельности и 
контроль за ней. 

7. Виды представительства в коммерческой деятельности. 
Представительство, осуществляемое служащим коммерческой организации. 
Коммерческое представительство, осуществляемое самостоятельными 
агентами. 

8. Виды коммерческих посредников: дистрибьюторы, брокеры, дилеры, 
оптовые торговцы, розничные торговцы. 

9. Особенности индивидуальных предпринимателей как субъектов 
коммерческой деятельности. Общая и специальная правоспособность 
индивидуальных предпринимателей. 

10. Особенности правоспособности коммерческих организаций. Выбор 
организационно-правовой формы для ведения коммерческой деятельности.  

11. Некоммерческие организации как субъекты коммерческого права. 
 

Примерные оценочные материалы по теме 3 «Объекты 
коммерческого права». 

 

Вопросы для устного опроса (самоконтроля): 
1. Товар как объект коммерческого права. Понятие товара. 

Соотношение понятий товар и продукция. Классификация продукции. 
2. Товарораспорядительные документы как объект коммерческого 

права (коносамент на морскую перевозку, двойное складское свидетельство, 
простое складское свидетельство, складская квитанция).  

3. Правовой режим денежных средств и валютных ценностей.  
4. Ценные бумаги и их рынок.  
5. Служебная и коммерческая тайна.  
6. Средства индивидуализации товаров, услуг и работ.  
7. Правовой режим капиталов, фондов и резервов.  
8. Имущественные комплексы. 
9. Общие правила учета имущества. Основные и оборотные средства 

предприятия. Производственные и непроизводственные фонды.  
10. Понятие, виды и порядок использования нематериальных активов.  
11. Регистрация прав хозяйствующих субъектов на отдельные виды 

имущества. 
12. Государственная регистрация новых пищевых продуктов, 

материалов и изделий.  
 

Примерные оценочные материалы по теме 4 «Правовые основы 
товарного рынка в Российской Федерации. Биржевая деятельность». 

 

Вопросы для устного опроса: 
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1. Правовое понятие, признаки и виды рынка.  
2. Субъектный состав рынка.  
3. Меры государственной поддержки малого бизнеса. Защита 

конкуренции.  
4. Государственное регулирование рынка ценных бумаг, его понятие и 

сущность.  
5. Рынок как система правил обращения товаров, капиталов, ресурсов и 

иных объектов на определенной территории.  
6. Малые предприятия и меры их государственной поддержки. 

Упрощенная система учета, отчетности и налогообложения малого 
предпринимательства.  

7. Понятие, сущность и цели создания, типы особых экономических 
зон. Правовое положение резидентов особой экономической зоны.  

8. Правовое регулирование биржевой деятельности. Правовое 
положение бирж их виды и функции  

9. Биржевые торги. Маркет-мейкеры.  
 

Примерные оценочные материалы по теме 5 «Коммерческие 
договоры». 

 

Вопросы для устного опроса: 
1. Договоры, применяемые в коммерческой деятельности. Развитие 

системы договоров коммерческого права.  
2. Договоры, применяемые исключительно или преимущественно в 

торговом обороте.  
3. Договоры поставки товаров для государственных и муниципальных 

нужд.  
4. Заключение коммерческих договоров.  
5. Заключение договоров в сети Интернет (электронная торговля).  
6. Изменение и расторжение коммерческих договоров. 
7. Классификация коммерческих договоров.  
8. Организационные договоры. Смарт-контракты. 
 

Кейс-задание 

В арбитражный суд обратилось предприятие (покупатель) с иском к 
контрагенту по биржевой сделке (продавцу) об обязании передать 
предусмотренный данной сделкой товар. Ответчик иск контрагента не 
признал, сославшись на недействительность биржевой сделки, заключенной 
с отступлением от условий договора поручения. При рассмотрении дела 
арбитражный суд установил, что биржевой посредник совершил биржевую 
сделку от имени клиента (ответчика) с отступлением от указаний клиента, 
данных в договоре поручения. Впоследствии клиент одобрил действия 
биржевого посредника, однако свои обязанности по биржевой сделке 
надлежащим образом не исполнил.  
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Может ли быть признана действительной биржевая сделка, 
заключенная биржевым посредником с превышением своих полномочий, 
Какое решение должен принять суд? 

 

Примерные оценочные материалы по теме 6 «Правовое 
обеспечение качества товаров в коммерческом обороте». 

 

Вопросы для устного опроса (самоконтроля): 
1. Нормативные правовые акты, регулирующие порядок приемки 

товаров по количеству и качеству.  
2. Определение в договорах порядка и особенности приемки отдельных 

видов товаров.  
3. Порядок составления актов о недостаче и ненадлежащем качестве 

товаров. Другие документы, составляемые покупателем в подтверждение 
результатов приемки. Документальное оформление результатов сдачи-

приемки при передаче товаров продавцом покупателю. 
4. Экспертиза качества товаров.  
5. Особенности приемки импортных товаров и оформление актов об их 

недостаче или ненадлежащем качестве. 
 

Примерные оценочные материалы по теме 7 «Правовое 
регулирование защиты конкуренции на товарных рынках». 

 

Вопросы для устного опроса (самоконтроля): 
1. Определение конкуренции.  
2. Доминирующее положение субъекта.  
3. Основные типы монополий. Перечень сфер деятельности, в которых 

вводится режим естественной монополии. 
4. Виды монополистической деятельности хозяйствующих субъектов.  
5. Понятие и признаки недобросовестной конкуренции.  
6. Функции и полномочия антимонопольного органа. 
 

Примерные оценочные материалы по теме 8 «Правовое 
регулирование внешнеторговых отношений». 

 

Вопросы для устного опроса (самоконтроля): 
1. Понятие внешнеторговой деятельности.  
2. Источники правового регулирования внешнеторговой деятельности: 

международные договоры и соглашения, национальное законодательство, 
судебная и арбитражная практика, обычаи. 

3. Прямой и коллизионный методы регулирования внешнеторговой 
деятельности. Определение права, подлежащего применению к гражданско-

правовым отношениям с участием иностранных лиц или гражданско-

правовым отношениям, осложненным иным иностранным элементом. 



19 

 

4. Коллизионные нормы, их понятие и виды.  
5. Понятие и значение унификации правового регулирования 

внешнеторговой деятельности. 
6. Правовые акты о внешней торговле.  
7. Содержание внешнеторговых контрактов. Ответственность за 

нарушение обязательств. 
8. Понятие международного коммерческого контракта. Источники их 

правового регулирования.  
9. Стороны международного коммерческого контракта. 
10. Формы международного коммерческого контракта. Последствия 

несоблюдения формы внешнеэкономической сделки. 
11. Виды международных коммерческих контрактов.  
12. Конвенция ООН «О договорах международной купли-продажи 

(Вена, 1980 год)».  
13. Конвенция «О праве, применимом к договорным обязательствам 

(Рим, 1980 год)».  
14. Принципы международных коммерческих договоров («Принципы 

УНИДРУА»). 
 

Примерные оценочные материалы по теме 9 «Ответственность в 
сфере торгового оборота». 

 

Вопросы для устного опроса (самоконтроля): 
1. Понятие, сущность и функции юридической ответственности за 

правонарушения в сфере предпринимательской деятельности.  
2. Виды юридической ответственности за правонарушения в сфере 

предпринимательской деятельности, их особенности.  

3. Понятие и состав правонарушения в сфере предпринимательской 
деятельности: классификация правонарушений и их причины.  

4. Причины возникновения хозяйственных споров. Нарушение условий 
договоров как одна из наиболее распространенных причин. Меры борьбы с 
этими нарушениями. 

5. Виды хозяйственных споров. Органы, разрешающие хозяйственные 
споры.  

6. Преддоговорное урегулирование разногласий сторон. 
Претензионный порядок.  

7. Безакцептные взыскания, их роль и место в системе разрешения 
конфликтов.  

8. Разрешение хозяйственных споров арбитражным судом, другими 
органами. Решение и определения арбитражного суда и других органов. 
Исполнение решений, их пересмотр. 

 

Кейс-задание: 
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Между обществом с ограниченной ответственностью «Коралл» и 
акционерным обществом «Нефтегаз» в 2019-2020 гг. были заключены 
договоры о поставке последним нефтепродуктов. В договорах сторонам был 
предусмотрен претензионный порядок урегулирования споров. Акционерное 
общество свои обязательства по поставке товара выполнило полностью, 
однако денежные средства от покупателя ООО «Коралл» были перечислены 
не в полном объеме. АО «Нефтегаз» направило письмо в адрес покупателя с 
требованием о погашении задолженности по договорам поставки 
нефтепродуктов за 2019-2020 гг. Не получив ответа от ООО «Коралл», 

акционерное общество обратилось в арбитражный суд с заявлением о 
взыскании задолженности за поставленные по договорам от 21.12.2019 и 
12.03.2020 г. нефтепродукты и пени за просрочку платежа. К исковому 
заявлению была приложена копия почтовой квитанции об отправлении 
письма-требования, выполненная на ксероксе, документы, подтверждающие 
поставку нефтепродуктов по указанным договорам. Арбитражный суд 
оставил данный иск без рассмотрения.  

В каких случаях возможно оставление иска без рассмотрения? 
Правомерно ли решение арбитражного суда? 

 

Примерные оценочные материалы по теме 10 «Защита сторон 
коммерческих отношений». 

 

Вопросы для устного опроса (самоконтроля): 
1. Понятие, формы и способы защиты прав предпринимателей. 

Классификация способов защиты прав предпринимателей. 
2. Судебные формы защиты прав предпринимателей. Защита прав 

предпринимателей арбитражным судом. Защита прав и интересов 
предпринимателей судом общей юрисдикции.  

3. Некоторые особенности рассмотрения споров, вытекающих из 
предпринимательской деятельности. 

4. Внесудебные формы защиты прав предпринимателей. Нотариальная 
защита. Защита прав и интересов предпринимателей в третейских судах.  

5. Досудебный (претензионный) порядок урегулирования споров. 
Медиация. 

 

Критерии оценки устного опроса 

 

Параметр От 2 до 5 баллов 

материал освоен студентом в полном объеме, легко 
ориентируется в материале, полно и аргументировано отвечает 
на дополнительные вопросы, излагает материал логически 
последовательно, делает самостоятельные выводы, 
умозаключения, демонстрирует кругозор, использует материал 
из дополнительных источников. Речь характеризуется 
эмоциональной выразительностью, четкой дикцией, 
стилистической и орфоэпической грамотностью. 

«5» 

Отлично 
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по своим характеристикам ответ студента соответствует 
характеристикам отличного ответа, но студент может 
испытывать некоторые затруднения в ответах на 
дополнительные вопросы, допускать некоторые погрешности в 
речи.  

«4» 

Хорошо 

студент испытывал трудности в ответе, его структурировании. 
Не может ответить на дополнительные вопросы по заданному 
вопросу. Материал излагает не последовательно, не 
устанавливает логические связи, затрудняется в формулировке 
выводов.  

«3»  

удовлетворительно 

студент не может ответить на поставленный вопрос  «2»  

неудовлетворительно 
 

Критерии оценивания кейс-задания: 
 

1) правильное использование юридической терминологии и 
конструкций, раскрытие основных признаков и характерных черт понятий, 
явлений, процессов; 

2) полнота и лаконичность ответа, даваемого в устной или 
письменной форме; четкость аргументации; 

3) степень использования научной и учебной литературы; 
4) логика и аргументированность изложения; 
5) грамотное использование формально-юридического и 

сравнительно-правового подходов при анализе отдельных проблем; 
6) корректное приведение примеров, аналогий, сравнений. 
 

Ответ обучающегося при решении кейс-задания может быть оценен 
по 5-ти бальной шкале преподавателем, исходя из критериев оценивания.  
 

Оценочные материалы промежуточной аттестации 

 

 Код 

компетенции 

Наименование 

компетенции 

Код компонента 
и(или) этапа 

компетенции 

Наименование 
компонента и(или) этапа 

компетенции 

ПКр ОС-2 Способен 
принимать 
правовые решения, 
обеспечивающие 
экономические 
интересы 
участников 
имущественного 
оборота  
 

ПКр ОС-2.1. - осуществлять правовую 
оценку деятельности 
хозяйствующих субъектов;  
- разъяснять нормы права, 
регулирующие 
имущественный оборот; 
- выстраивает правила 
участия в гражданском 
обороте для товарообмена и 
осуществления 
хозяйственной 
деятельности путем 
заключения соглашений с 
учетом экономических 
интересов субъектов 
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гражданского оборота. 
 

 

Компонент 
компетенции 

 

Индикатор оценивания Критерий оценивания 

ПКр ОС-2.1. исключение нарушения 
экономических интересов 
субъектов гражданского оборота 

Результативность 

оптимальность предлагаемых 
правил взаимодействия в 
гражданском обороте с учетом 
экономических интересов 
хозяйствующих субъектов 

Оптимальность 

создание согласованных действий 
участников гражданского оборота в 
определенные субъектами 
промежутки времени 

Продуктивность 

 

Типовые оценочные материалы промежуточной аттестации 

 

Вопросы для зачета по дисциплине «Коммерческое право» 

1. Понятие и признаки коммерческой деятельности.  
2. Предмет и метод коммерческого права.  
3. Принципы коммерческого права.  
4. Источники коммерческого права.  
5. Понятие и классификация субъектов коммерческой деятельности. 
6. Субъекты, осуществляющие регулирование торговой деятельности и 

контроль за ней. 
7. Виды представительства в коммерческой деятельности.  
8. Виды коммерческих посредников: дистрибьюторы, брокеры, дилеры, 

оптовые торговцы, розничные торговцы. 
9. Особенности индивидуальных предпринимателей как субъектов 

коммерческой деятельности.  
10. Особенности правоспособности коммерческих организаций.  
11. Некоммерческие организации как субъекты коммерческого права. 
12. Товар как объект коммерческого права. Соотношение понятий 

товар и продукция. 
13. Товарораспорядительные документы как объект коммерческого 

права (коносамент на морскую перевозку, двойное складское свидетельство, 
простое складское свидетельство, складская квитанция).  

14. Правовой режим денежных средств и валютных ценностей.  
15. Ценные бумаги и их рынок.  
16. Служебная и коммерческая тайна.  
17. Средства индивидуализации товаров, услуг и работ.  
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18. Общие правила учета имущества. Основные и оборотные средства 
предприятия. Производственные и непроизводственные фонды.  

19. Понятие, виды и порядок использования нематериальных активов.  
20. Правовое понятие, признаки и виды рынка.  
21. Субъектный состав рынка.  
22. Меры государственной поддержки малого бизнеса. Защита 

конкуренции.  
23. Государственное регулирование рынка ценных бумаг, его понятие и 

сущность.  
24. Понятие, сущность и цели создания, типы особых экономических 

зон.  
25. Правовое регулирование биржевой деятельности. 
26. Договоры, применяемые в коммерческой деятельности. 
27. Договоры поставки товаров для государственных и муниципальных 

нужд.  
28. Заключение договоров в сети Интернет (электронная торговля).  
29. Изменение и расторжение коммерческих договоров. 
30. Классификация коммерческих договоров.  
31. Определение в договорах порядка и особенности приемки 

отдельных видов товаров.  
32. Экспертиза качества товаров.  
33. Конкуренция и доминирующее положение субъекта.  
34. Основные типы монополий. Перечень сфер деятельности, в которых 

вводится режим естественной монополии. 
35. Понятие и признаки недобросовестной конкуренции.  
36. Функции и полномочия антимонопольного органа. 
37. Понятие внешнеторговой деятельности и источники ее 

регулирования.  

38. Прямой и коллизионный методы регулирования внешнеторговой 
деятельности.  

39. Содержание внешнеторговых контрактов. Ответственность за 
нарушение обязательств. 

40. Понятие международного коммерческого контракта. Источники их 
правового регулирования.  

41. Формы международного коммерческого контракта. Последствия 
несоблюдения формы внешнеэкономической сделки. 

42. Виды международных коммерческих контрактов.  
43. Понятие, сущность и функции юридической ответственности за 

правонарушения в сфере предпринимательской деятельности.  
44. Виды юридической ответственности за правонарушения в сфере 

предпринимательской деятельности, их особенности.  

45. Понятие и состав правонарушения в сфере предпринимательской 
деятельности: классификация правонарушений и их причины.  
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46. Виды хозяйственных споров. Органы, разрешающие хозяйственные 
споры.  

47. Преддоговорное урегулирование разногласий сторон. 
Претензионный порядок.  

48. Понятие, формы и способы защиты прав предпринимателей. 
Классификация способов защиты прав предпринимателей. 

49. Судебные формы защиты прав предпринимателей.  
50. Внесудебные формы защиты прав предпринимателей.  

 

Шкала оценивания. 
 

Критерии оценивания зачета  

 

 

5. Методические материалы по освоению дисциплины 
 

5.1. Методические рекомендации по подготовке к лекционным и 
практическим занятиям 

Дисциплина «Коммерческое право» ориентирована на освоение 
обучающимися наиболее полной информации по вопросам коммерческого 
права. 

В связи, с чем предполагается следующая последовательность в 
подготовке обучающихся к лекции: 

- ознакомление с материалом предыдущей лекции; 
- знакомство с тематикой предстоящей лекции (по тематическому плану, 

представленному в настоящей рабочей программе дисциплины); 
- прочтение и анализ учебных пособий, учебников, научных статей по 

теме предстоящего лекционного занятия; 
- подготовка вопросов, которые предполагается задать лектору по 

проблеме предстоящей лекции. 
Цель семинарских занятий заключается в ознакомлении обучающихся 

с различными подходами к исследованию проблемных вопросов 
коммерческого права. Подготовка к практическим занятиям предполагает 
проработку ответов на вопросы, предложенные в каждой теме каждого 

Шкала 
оценивания  

Критерии оценивания 

«зачтено» демонстрация высокого уровня культуры мышления, умения 
выполнять нестандартные задания, знание научных источников, 
устно выражать свои мысли, собственную точку зрения, 
проявление способности правильно толковать различные правовые 
акты, выводы и предложения аргументированы 

«не зачтено» слабый уровень владения материалом, не позволяющий решать 
нестандартные задания, отсутствие умение поиска необходимых 
нормативных правовых актов, неспособность проведения анализа 
практического задания, по результатам которого сделал неверные 
выводы, не смог аргументировать собственную точку зрения. 



25 

 

раздела настоящей рабочей программы дисциплины, а также выработку 
навыков работы с научной юридической литературой и библиографией, 
справочниками, справочно-правовыми базами.  

 

5.2. Методические рекомендации по решению ситуационных задач 
и кейс-заданий 

Прежде чем приступить к ответам на поставленные в ситуационных 
задачах и кейс-заданиях вопросы, необходимо изучить соответствующие 
разделы учебников, комментариев к законам, определить и исследовать 
относящиеся к данной теме нормативные акты, подобрать научную 
литературу. Не следует ограничиваться рекомендованной научной 
литературой и нормативными актами, поскольку их перечень, как правило, 
является приблизительным. 

При подборке необходимого материала полезно использовать 
электронные информационно-справочные правовые системы типа «Гарант», 
«Консультант», «Кодекс» и др., а кроме того публикации в сети «Интернет». 

При решении задачи и кейс-заданий на основе изученного материала 
необходимо дать аргументированные ответы на поставленные вопросы. 
Обязательны ссылки на действующие нормативные акты и разъяснения 
высших судебных органов. Если в задаче и кейс-задании несколько вопросов 
или они предусматривают несколько способов разрешения развития 
ситуации из-за неясности каких-либо факторов, то нужно последовательно 
дать на каждый из поставленных вопросов ответ и рассмотреть все ситуации. 
При решении задачи и кейс-задания следует обратиться к списку 
нормативных и правоприменительных актов, указанных в рабочей 
программе. 

 

5.3 Методические указания по организации самостоятельной 
работы обучающихся 

Наряду с прослушиванием лекций и участием в обсуждении проблем 
на практических занятиях, учебный план предусматривает затрату 
обучающимися, как правило, большего числа часов для самостоятельной 
работы. 

Эта работа складывается из изучения литературы, в том числе в связи с 
подготовкой к практическим занятиям, выполнения других заданий 
преподавателя. 

Основным элементом этой работы является изучение основных 
разделов дисциплины, содержащейся в программе по этой дисциплине, с 
использованием записей лекций преподавателя, ведущего курс, и 
рекомендуемой программой (а в ряде случаев и дополнительно 
преподавателем) литературы – учебников и учебных пособий, монографий и 
статей по отдельным проблемам данной науки. Такая работа должна 
выполняться в той или иной степени всеми обучающимися при подготовке к 
практическим занятиям. Но это можно делать и по темам, которые не 
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выносятся на практические занятия – для этого рекомендуется сразу после 
лекции по теме прочитать рекомендованную по ней литературу. Это поможет 
закреплению материала. 

Приступая к изучению той или иной темы, выделяемой по предметно-

систематизированному принципу, нужно по отдельности и последовательно 
рассмотреть каждую из частей, из которых состоит тема. 

Формой самостоятельной работы может быть и подготовка доклада по 
теме, определяемой преподавателем или инициативно предлагаемой 
обучающимся и согласуемой с преподавателем. Подготовка доклада в 
принципе ведется подобно тому, как ведется изучение темы для работы на 
практическом занятии, только тема доклада всегда значительно уже темы 
занятия, здесь разрабатывается лишь часть выносимой на занятие 
проблематики, но зато рассмотрение этой части должно быть более 
глубоким. Поэтому нужно опираться на более широкий круг литературных 
источников, специально посвященных соответствующей теме. 

При изучении курса, обучающиеся должны уметь пользоваться и 
научной литературой для самостоятельной подготовки к занятиям. 
Обучающиеся также должны научиться, используя различные научные 
источники, грамотно сформировать и подготовить свое научно обоснованное 
и логически непротиворечивое выступление на практическом занятии, 
анализировать конкретные факты общественной жизни, формулировать и 
обосновывать свое мнение. 

Без ясного понимания основных понятий образовательный процесс 
усложняется. Для повышения эффективности обучения необходимо 
использовать существующие терминологические справочники и толковые 
словари.  

Контроль самостоятельной работы обучающегося – неотделимый, 
безусловно, необходимый, элемент организации и управления СР. 

  

Моделирование самостоятельной работы обучающихся: 
1. Повторение пройденного теоретического материала. 
2. Установление главных вопросов темы. 
3. Определение глубины и содержания знаний по теме, составление 

тезисов по теме. 
4. Упражнения, решение задач. 
5. Анализ выполняемой деятельности и ее самооценка. 
6. Приобретенные умения и навыки. 
7. Составление вопросов по содержанию лекции. 

 

Руководство выполнением самостоятельной работы обучающихся: 
1. Текущее собеседование и контроль. 
2. Консультации. 
3. Анализ, рецензирование, оценка, коррективы СРС. 
4. Перекрестное рецензирование. 
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5. Дискуссия. 
6. Подведение итогов и т. д.  

 

Дифференциация заданий: 
1. Обзор литературы; подбор литературы для СРС. 
2. Решение задач, ситуаций. 
3. Научная работа обучающегося. 
4. Тестовый контроль знаний. 

 

Этапы и приемы СРС: 
1. Подбор рекомендуемой литературы. 
2. Знакомство с вопросами плана семинарского занятия и 

методической разработки по данной теме. 
3. Определение вопросов, по которым нужно прочитать или 

законспектировать литературу. 
4. Составление схем, кроссвордов, таблиц на основе текста лекций, 

учебника, монографии. 
 

Комплекс средств обучения при самостоятельной работе 
обучающихся 

1. Методические разработки для обучающихся с основным 
содержанием курса. 

2. Дидактический раздаточный материал. 
3. Обзорный конспект лекций, вопросы лекции. 
4. Сборник задач, тесты (контрольные задания) и др. 

 

5.4 Методические рекомендации по подготовке к зачету 

При подготовке к зачету следует руководствоваться рабочей 
программой дисциплины, что позволит четко представить круг вопросов, 
подлежащих изучению.  

При подготовке к зачету рекомендуется помимо лекционного 
материала использовать учебную и научную литературу, нормативные 
правовые акты.  

К зачету по дисциплине Б1.В.13 Коммерческое право необходимо 
готовиться целенаправленно, регулярно, систематически и с первых дней 
обучения по данной дисциплине.  

 

 

6. Учебная литература и ресурсы информационно-

телекоммуникационной сети Интернет 

 

6.1. Основная литература 
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1. Коммерческое право : учебник для вузов / Ю. Е. Булатецкий, 
И. М. Рассолов ; под редакцией С. Н. Бабурина, Н. А. Машкина. — 3-е изд., 
перераб. и доп. — Москва : Издательство Юрайт, 2022. — 455 с. — (Высшее 
образование). — ISBN 978-5-534-14756-8. — Текст : электронный // 
Образовательная платформа Юрайт [сайт]. — URL: 

https://urait.ru/bcode/488765 (дата обращения: 09.09.2022). 
2. Стригунова, Д.П., Международное коммерческое право : учебник / 

Д.П. Стригунова. — Москва : КноРус, 2023. — 341 с. — ISBN 978-5-406-

10561-0. — URL:https://book.ru/book/946346 (дата обращения: 09.09.2022). — 

Текст : электронный. 
3. Коммерческое право : учебник для вузов / Е. А. Абросимова [и др.] ; 

под общей редакцией Е. А. Абросимовой, В. А. Белова, Б. И. Пугинского. — 

6-е изд., перераб. и доп. — Москва : Издательство Юрайт, 2022. — 590 с. — 

(Высшее образование). — ISBN 978-5-534-14231-0. — Текст : электронный // 
Образовательная платформа Юрайт [сайт]. — URL: 

https://urait.ru/bcode/488951 (дата обращения: 09.09.2022). 
4. Коммерческое право. Практикум : учебное пособие для вузов / 

Е. А. Абросимова [и др.] ; под общей редакцией Е. А. Абросимовой, 
В. А. Белова. — 2-е изд. — Москва : Издательство Юрайт, 2022. — 154 с. — 

(Высшее образование). — ISBN 978-5-534-14505-2. — Текст : электронный // 
Образовательная платформа Юрайт [сайт]. — URL: 

https://urait.ru/bcode/491775 (дата обращения: 09.09.2022). 
5. Андреева, Л.В., Коммерческое (торговое) право : учебник / Л.В. 

Андреева. — Москва : КноРус, 2020. — 278 с. — ISBN 978-5-406-00503-3. — 

URL:https://book.ru/book/933955 (дата обращения: 09.09.2022). — Текст : 
электронный. 

 

6.2. Дополнительная литература 

 

1. Белов, В. А.  Торговое (коммерческое) право: основные 
российские концепции (Jurisprudentia Mercatoria Russica) : учебник для 
вузов / В. А. Белов. — Москва : Издательство Юрайт, 2022. — 270 с. — 

(Высшее образование). — ISBN 978-5-534-13711-8. — Текст : электронный // 
Образовательная платформа Юрайт [сайт]. — URL: 

https://urait.ru/bcode/496576 (дата обращения: 09.09.2022). 
2. Международное коммерческое право : учебник для вузов / 

В. Ф. Попондопуло [и др.] ; под общей редакцией В. Ф. Попондопуло. — 4-е 
изд., перераб. и доп. — Москва : Издательство Юрайт, 2022. — 476 с. — 

(Высшее образование). — ISBN 978-5-534-10496-7. — Текст : электронный // 
Образовательная платформа Юрайт [сайт]. — URL: 

https://urait.ru/bcode/489065 (дата обращения: 09.09.2022). 
3. Договоры коммерческого права. Договор продажи товаров : 

учебное пособие для вузов / В. А. Белов [и др.] ; ответственный редактор 
В. А. Белов. — Москва : Издательство Юрайт, 2022. — 350 с. — (Высшее 
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образование). — ISBN 978-5-534-13475-9. — Текст : электронный // 
Образовательная платформа Юрайт [сайт]. — URL: 

https://urait.ru/bcode/497510 (дата обращения: 09.09.2022). 
4. Торговое (коммерческое) право: актуальные проблемы теории и 

практики : учебное пособие для вузов / В. А. Белов [и др.] ; под редакцией 
В. А. Белова. — Москва : Издательство Юрайт, 2022. — 758 с. — (Авторский 
учебник). — ISBN 978-5-534-11576-5. — Текст : электронный // 
Образовательная платформа Юрайт [сайт]. — URL: 

https://urait.ru/bcode/448017 (дата обращения: 09.09.2022). 
5. Андреева, Л.В., Коммерческое (торговое) право : учебник / Л.В. 

Андреева. — Москва : КноРус, 2020. — 278 с. — ISBN 978-5-406-00503-3. — 

URL:https://book.ru/book/933955 (дата обращения: 09.09.2022). — Текст : 
электронный. 

 

Учебно-методическая литература 

1. Наниев А.Т. Коммерческое право. Практикум: учебно-методическое 
пособие / А.Т. Наниев, Г.А. Писарев. - Москва : Юстицинформ, 2021. - 84 с. - 
ISBN 978-5-7205-1657-4. - URL: https://ibooks.ru/bookshelf/384933/reading 

(дата обращения: 09.09.2022). - Текст: электронный. 
 

6.3. Нормативные правовые документы и иная правовая 
информация 

 

1. Конституция Российской Федерации от 12 декабря 1993 года // 

Справочная правовая система КонсультантПлюс: Высшая школа. – 2022. – 

Режим доступа: http://www.consultant.ru (дата обращения: 01.03.2022). 

2. Гражданский кодекс Российской Федерации (части первая, 
вторая, третья и четвертая). Часть первая от 30 ноября 1994 года № 51-ФЗ; 
Часть вторая от 26 января 1996 года № 14-ФЗ; Часть третья от 26 ноября 2001 
года № 146-ФЗ; Часть четвертая от 18 декабря 2006 года № 230-ФЗ // 

Справочная правовая система КонсультантПлюс: Высшая школа. – 2022. – 

Режим доступа: http://www.consultant.ru (дата обращения: 01.03.2022). 

3. О государственной регистрации юридических лиц и индивидуальных 
предпринимателей: Федеральный закон РФ от 8 августа 2001 г. № 129 ФЗ // 
Справочная правовая система КонсультантПлюс: Высшая школа. – 2022. – 

Режим доступа: http://www.consultant.ru (дата обращения: 01.03.2022). 

4. О контрактной системе в сфере закупок товаров, работ, услуг для 
обеспечения государственных и муниципальных нужд: Федеральный закон 
РФ от 05 апреля 2013 № 44-ФЗ // Справочная правовая система 
КонсультантПлюс: Высшая школа. – 2022. – Режим доступа: 
http://www.consultant.ru (дата обращения: 01.03.2022). 

5. О лицензировании отдельных видов деятельности: Федеральный 
закон РФ от 04 мая 2011 г. № 99-ФЗ // Справочная правовая система 

http://www.consultant.ru/
http://www.consultant.ru/
http://www.consultant.ru/
http://www.consultant.ru/
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КонсультантПлюс: Высшая школа. – 2022. – Режим доступа: 
http://www.consultant.ru (дата обращения: 01.03.2022). 

6. О некоммерческих организациях: Федеральный закон РФ от 12 
января 1996 г. № 7-ФЗ // Справочная правовая система КонсультантПлюс: 
Высшая школа. – 2022. – Режим доступа: http://www.consultant.ru (дата 
обращения: 01.03.2022). 

7. О производственных кооперативах: Федеральный закон РФ от 8 мая 
1996 г. № 41–ФЗ // Справочная правовая система КонсультантПлюс: Высшая 
школа. – 2022. – Режим доступа: http://www.consultant.ru (дата обращения: 
01.03.2022). 

8. О противодействии неправомерному использованию инсайдерской 
информации и манипулированию рынком и о внесении изменений в 
отдельные законодательные акты Российской Федерации: Федеральный 
закон РФ от 27 июля 2010 г. № 224-ФЗ // Справочная правовая система 
КонсультантПлюс: Высшая школа. – 2022. – Режим доступа: 
http://www.consultant.ru (дата обращения: 01.03.2022). 

9. О рынке ценных бумаг: Федеральный закон РФ от 22 апреля 1996 
№ 39-ФЗ // Справочная правовая система КонсультантПлюс: Высшая 
школа. – 2022. – Режим доступа: http://www.consultant.ru (дата обращения: 
01.03.2022). 

10. О финансовой аренде (лизинге): Федеральный закон РФ от 
29.10.1998 № 164-ФЗ // Справочная правовая система КонсультантПлюс: 
Высшая школа. – 2022. – Режим доступа: http://www.consultant.ru (дата 
обращения: 01.03.2022). 

11. Об акционерных обществах: Федеральный закон РФ от 26 декабря 
1995 г. № 208-ФЗ // Справочная правовая система КонсультантПлюс: 
Высшая школа. – 2022. – Режим доступа: http://www.consultant.ru (дата 
обращения: 01.03.2022). 

12. Об обществах с ограниченной ответственностью: Федеральный 
закон РФ от 8 февраля 1998 г. № 14-ФЗ // Справочная правовая система 
КонсультантПлюс: Высшая школа. – 2022. – Режим доступа: 
http://www.consultant.ru (дата обращения: 01.03.2022). 

13. Об иностранных инвестициях в Российской Федерации: 
Федеральный закон РФ от 9 июля 1999 г. № 160-ФЗ // Справочная правовая 
система КонсультантПлюс: Высшая школа. – 2022. – Режим доступа: 
http://www.consultant.ru (дата обращения: 01.03.2022). 

14. Об организованных торгах: Федеральный закон РФ от 21.11.2011 
№ 325-ФЗ // Справочная правовая система КонсультантПлюс: Высшая 
школа. – 2022. – Режим доступа: http://www.consultant.ru (дата обращения: 
01.03.2022). 

 

6.4. Интернет-ресурсы 

 

1. www.kremlin.ru Президент Российской Федерации. 

http://www.consultant.ru/
http://www.consultant.ru/
http://www.consultant.ru/
http://www.consultant.ru/
http://www.consultant.ru/
http://www.consultant.ru/
http://www.consultant.ru/
http://www.consultant.ru/
http://www.consultant.ru/
http://www.consultant.ru/
http://www.kremlin.ru/
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2. www.gov.ru Сервер органов государственной власти Российской 
Федерации. 

3. http://www.gov.ru/main/page7.html Федеральное собрание РФ. 
4. http://www.duma.gov.ru/ Государственная Дума ФС РФ. 
5. www.vsrf.ru Верховный Суд Российской Федерации. 
6. www.ksrf.ru Конституционный Суд Российской Федерации. 
7. https://epp.genproc.gov.ru/web/gprf - Генеральная Прокуратура 

Российской Федерации. 
8. http://www.cikrf.ru Центральная избирательная комиссия РФ. 
9. http://www.rg.ru - Официальный сайт газеты «Российская газета». 
10. http://regulation.gov.ru/index.html - Единый портал для размещения 

информации о разработке федеральными органами исполнительной власти 
проектов нормативных правовых актов и результатов их общественного 

обсуждения. 
11. http://pravo.gov.ru/ - Официальный интернет-портал правовой 

информации. 
12. https://sudact.ru/ - Интернет-ресурс Судебные и нормативные акты 

РФ (СудАкт) – база судебных актов, судебных решений и нормативных 
документов. 

 

Базы данных, информационно-справочные и поисковые системы 

 

1 . www.consultant.ru Справочная правовая система 
«КонсультантПлюс». 

2 . http://diss.rsl.ru Электронная Библиотека Диссертаций Российской 
государственной библиотеки ЭБД РГБ. Включает полнотекстовые базы 
данных диссертаций.  
 

6.5. Иные источники 

1. Федорова, Н.И. Коммерческое право [Текст]: учебно-методическое 
пособие / Федорова Н.И. – Новосибирск: СибАГС, 2006. – 228 с. 

 

7. Материально-техническая база, информационные 
технологии, программное обеспечение и информационные справочные 

системы 
 

Для обеспечения учебного процесса по дисциплине «Коммерческое 
право» филиал располагает учебными аудиториями для проведения занятий 
лекционного типа, практических занятий, групповых и индивидуальных 
консультаций, текущего контроля и промежуточной аттестации, а также 

http://www.gov.ru/
http://www.gov.ru/main/page7.html
http://www.duma.gov.ru/
http://www.vsrf.ru/
http://www.ksrf.ru/
https://epp.genproc.gov.ru/web/gprf
http://www.cikrf.ru/
http://www.rg.ru/
http://regulation.gov.ru/index.html
http://pravo.gov.ru/
https://sudact.ru/
http://www.consultant.ru/
http://diss.rsl.ru/
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помещениями для самостоятельной работы и помещениями для хранения и 
профилактического обслуживания учебного оборудования.  

1. Специализированные залы для проведения лекций и аудитории для 
проведения семинарских и практических занятий с использованием 
мультимедийного оборудования и возможностью прямого выхода в сеть 
Интернет. 

2. Специализированная мебель и оргсредства: аудитории и 
компьютерные классы, оборудованные посадочными местами. 

3. Технические средства обучения: Персональные компьютеры; 
компьютерные проекторы; звуковые динамики; программные средства, 
обеспечивающие просмотр видеофайлов в форматах AVI, MPEG-4, DivX, 

RMVB, WMV. 

4. Лицензионные электронные ресурсы: Windows, Microsoft Office 

(Excel, InfoPath, PowerPoint, Publisher, Word). 

5. Информационные справочные и поисковые системы «Консультант 
Плюс», «Гарант». 


	1. Перечень планируемых результатов обучения по дисциплине (модулю), соотнесенных с планируемыми результатами освоения программы
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